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se aprueba el Texto Refundido de la Ley sobre responsabilidad 
civil y circulación en la circulación de vehículos a motor

ts Tribunal Supremo
ue Unión Europea
últ. último
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La Ley 50/1980, de 8 de octubre, de contrato de seguro es una de las normas 
más longevas dentro de las vigentes en el seno del derecho mercantil. A nadie se 
le escapa que su articulado ha sufrido alguna reforma desde su prístina redacción. 
Sin embargo, se puede afirmar que el tenor de la Ley de contrato de seguro ha 
permanecido inalterado en lo sustancial. A esta prolongada pervivencia debemos 
añadir que la jurisprudencia ha tenido un marco estable para ir decantando paula-
tinamente la interpretación de sus preceptos, lo que debería propiciar una plena 
seguridad jurídica en su aplicación.

Ahora bien, bajo esta apariencia de inmutabilidad, un análisis sosegado 
muestra más bien que el contrato de seguro ha sufrido una evolución significa-
tiva. En 1980, el legislador concibió un contrato en una era analógica –recién 
comenzado nuestro régimen constitucional, añadiría–. Ahora nos enfrentamos a 
nuevos retos, propios de una era digital que debe ser, además, sostenible. Los hitos 
acontecidos desde su promulgación requieren, por tanto, repensar algunas de las 
tesis que se vienen reiterando de una forma algo acrítica, para dar cabida a una 
visión más acorde con la realidad actual del mercado y sus ulteriores desarrollos 
normativos. Aspiro a ofrecer una visión holística, coherente, sistemática, analítica 
y, por qué no decirlo, crítica sobre el contrato de seguro propia del régimen en 
vigor del contrato de seguro tal y como debe ser interpretado hoy en día.

He de confesar que ha resultado difícil la elección del título. El resultado se 
aleja de algunas denominaciones recurrentes –y que además en sede de contrato de 
seguro ya cuentan con obras excelentes con el correspondiente nombre–. Creo que 
este trabajo ya excede el de un manual. Hace ahora catorce años publiqué, junto 
con el Dr. Olavarria y la Dra. Latorre, nuestro Derecho de los seguros privados. 
Aquel libro sí que aspiraba a ser un manual profesional, tal y como se nos encargó 
por parte de la editorial Marcial Pons. Al mismo tiempo, sería pretencioso aspirar 

Presentación de la obra



Juan Bataller Grau

22

a la categoría de tratado, pues su dimensión –e incluso vocación– es más limitada. 
Ni siquiera me atrevo a considerarlo una guía, que parece sugerir una inclinación 
a resolver los problemas prácticos –a lo que no renuncio y tampoco me restrinjo, 
dado el componente eminentemente dogmático de algunos de sus epígrafes–.

Descartado lo anterior, se me antojaba que la mejor solución era optar por 
el gerundio: Tratando sobre el contrato de seguro. Soy consciente de la inadecua-
ción del gerundio para bautizar un libro. Sin embargo, esta elección me permite 
señalar dos de sus rasgos definitorios: el libro se sitúa entre el mero manual y el 
tratado; y el tiempo verbal utilizado implica un compromiso con su permanente 
revisión. He pretendido ofrecer a la comunidad científica, pero también a los 
operadores del mercado asegurador y a los aplicadores del derecho, un libro sobre 
el contrato de seguro que construya una visión moderna e integral de la teoría 
general del contrato de seguro.

Si este Tratando sobre el contrato de seguro he de distinguirlo de alguna 
manera frente a su competencia editorial es, sobre todo, por ser un compendio 
sistematizador. Intenso ha sido el esfuerzo dedicado a estructurar la teoría general 
del contrato de seguro a partir de la dogmática surgida en los últimos años. No 
se puede continuar explicando el contrato de seguro como se hacía en la déca-
da de los ochenta. Muchos cambios se han ido introduciendo, lo que requería 
una profunda reflexión que renovara de una forma decidida la sistemática del 
contrato de seguro. Creo que aquí he asumido riesgos que merecerán, cómo no, 
legítimas críticas. Solo así avanza la ciencia: aceptando con humildad la legítima 
discrepancia. 

En fin, también quisiera formular una disculpa que trataré de paliar en sede 
bibliográfica. Efectivamente, me hubiera gustado disponer de mucho más tiempo 
para haber sido riguroso con las citas. Me ha sido imposible y me pesa. Por eso 
considero inexcusable descargar mi conciencia de jurista configurada en tiempos 
donde la doctrina se formaba lentamente. De ahí la tristeza de no haber sido justo 
con aquellos trabajos que han influido en esta obra, lo que intentaré –aunque sea 
pobremente– paliar con su reconocimiento mediante su inclusión en la biblio-
grafía final. Aquí reside la razón de que haya intentado ser tan selectivo –y por 
ende restrictivo– a la hora de incluir una referencia dentro de la bibliografía. Esta 
opción me conducirá a omitir algunas obras también valiosas, pero es la única 
forma de rendir tributo a quienes a mi juicio son acreedores de esta obra. Ahora 
bien, la motivación de la selección bibliográfica efectuada se encuentra alejada 
de cualquier política de citas que tan tristemente está arraigada en la doctrina 
mercantilista. Si alguna obra relevante ha sido preterida, tal ausencia se justifica 
en mis carencias, nunca en motivaciones espurias que solo debilitan la única 
causa a la que todos nos debemos: la construcción del conocimiento científico.

Por último, en esta primera edición solo he podido ocuparme de la teoría 
general del contrato de seguro. Continuar hasta abarcar la institución íntegramente 
me ha resultado inalcanzable, pues este objetivo requiere de un tiempo del que 
ahora mismo no dispongo, por haber asumido otras obligaciones previas allende 
los seguros privados. Mi compromiso, sin embargo, es ir incorporando en su-
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cesivas ediciones la regulación de los contratos en particular. Mientras tanto, el 
lector puede recurrir para estos temas a nuestro libro Insurance Law in Spain en su 
cuarta edición, publicada en diciembre de 2023 con Wolters Kluwer International 
y cuya autoría comparto con los profesores Olavarria, Latorre, Vercher y Córdoba.

Juan Bataller Grau
Alboraya, 19 de junio de 2024
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