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escribe el nombre de tu 
emprendimiento

?
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por qué trabajas??
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Qué objetivo personal 
crees que persigues a través 

de tu emprendimiento?

?
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Te animas a poner un porcentaje 
a cada lado de la balanza?

?

trabajo vida personal

  Cuánto le dedicas a tu trabajo vs. a tu vida personal?

?

Consideras que repartes bien el tiempo?

 
Es temporaria esta balanza? 

En el caso de que creas que hay que revertirla,
en qué plazo consideras que puede ser posible?

?

?

?
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Piensas que podría 

estar mucho mejor 

tu emprendimiento?  
En qué? 

?

?
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Calentando motores...
Antes de empezar,

  hacemos un listado??

COSAS A CAMBIAR COSAS A mejorar
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“Un modelo de negocios 
es la descripción de las 
bases sobre las que una 
empresa crea, capta y 

genera valor“
Alex Ostherwalder



14

Cuál es el propósito de tu emprendimiento?

Qué necesidad vas a satisfacer en la sociedad?

A través de qué producto o servicio lo harás?

Quieres transmitir un mensaje a la sociedad a 
través de tu producto o servicio?  Cuál?

?

?

?

?
?

Misión

Escribimos tu misión??

puedes ir a ver las misiones de otras organizaciones para guiarte.
ATAJO:
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Qué queremos cambiar a largo plazo?

Cómo queremos que la sociedad reconozca
nuestro emprendimiento en el futuro?

Cómo nos adaptaremos a los cambios y
desafíos que nos encontraremos?

Con qué colaboraremos con la sociedad?

?

?

?

?

VisiónMe

nsaj
e a futuro

Chequea las visiones de otras organizaciones para inspirarte.
ATAJO:
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Propuesta de valor

Es el factor que hace a tu emprendimiento diferente y útil 
frente a la competencia. Es lo que aprecian los usuarios.

“ “

Puedes describir en no más de 50 palabras 
tu propuesta de valor y por qué te 

eligen o eligirían tus clientes?

?
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De qué manera tu propuesta de valor
ayuda a los usuarios?

Es acorde el precio que cobras por tu producto
o servicio con el valor que entregas?

Están satisfechos los clientes con tu
propuesta de valor?

Tu propuesta de valor se puede copiar?

Tu propuesta de valor se puede mejorar?

Tu propuesta de valor podría satisfacer
más necesidades?  Cuáles?

 
Tu propuesta de valor podría llegar
a otros segmentos de usuarios?

Existe una marca líder de tu propuesta de valor?
Quién entrega la mejor propuesta de valor del mercado?

?

?

?

?

?

?

?

?

?

Propuesta de valor

?
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Pídele a tres personas que conozcan tu 
propuesta de valor que la describan.

Pídele a tres personas no tan cercanas 
que describan tu propuesta de valor.

?
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La mejor propuesta de valor!!
De este listado, tilda qué frases aplican 
a tu propuesta de valor:

Eres de los pocos que ofrecen esta propuesta de valor.
 
Está en un modelo de negocios que puede crecer.
 
Aborda cuestiones emocionales.

Está en sintonía con la forma en que los clientes 
necesitan satisfacer su necesidad. 

Se diferencia considerablemente de la competencia.
 
Es difícil de copiar.

Si no tildaste una o más frases,  qué cambios crees que 
podrías implementar para mejorar tu propuesta de valor?

?



Bienvenido a este libro, diseñado especialmente para acompañarte en tu 
viaje emprendedor. Este no es un libro convencional. No te preocupes si no 
sabes por dónde empezar o si no eres un experto en el tema. Está diseñado 
para ayudarte a tomar acción, para que mientras avanzas, puedas aplicar 
los conceptos de manera práctica en tu vida y en tu negocio.

La idea detrás de este desarrollo innovador es que emprendas a medida que 
avanzas, de la misma manera en que lo haces en tu vida real. No importa 
por dónde comiences; lo importante es que obtendrás un panorama amplio 
de lo que un emprendedor debe conocer. Aquí, no seremos especialistas en 
cada tema que abordemos, pero adquirirás una comprensión general de las 
herramientas esenciales para la gestión de tu emprendimiento.

Este libro no pretende que te preocupes si encuentras conceptos desconocidos. 
Más bien, te invita a ocuparte de aprender y aplicar estos conocimientos. 
Cuando te encuentres con especialistas, sabrás qué preguntar y de qué hablar. 
Pero, sobre todo, te ayudará a navegar el día a día de tu emprendimiento con 
confianza y perspicacia.

Considera este libro como una pausa en tu ajetreada rutina, un espacio para 
reflexionar y repensar muchas de las cosas que, debido a la vorágine diaria, 
a menudo pasamos por alto. Te desafiará a pensar en tu negocio desde 
nuevas perspectivas y te invitará a reflexionar sobre preguntas que todos nos 
hacemos, pero que a menudo no encuentran un lugar en nuestras vidas.

Así que, sin más preámbulos, te invitamos a adentrarte en este libro y a 
embarcarte en un viaje de aprendizaje y autodescubrimiento. Prepárate para 
expandir tus horizontes y redefinir tu enfoque emprendedor. Este libro está 
aquí para acompañarte en cada paso del camino.

¡Adelante, emprendedor! Tu viaje comienza aquí.

El diario del emprendedor
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